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Handel

Mit Mini-Bonds auf nach Polen

Das Berliner Autohaus Koch nutzt fiir seine Expansion eine auRergewthnliche Finanzierungsart

Automobilwoche, 14.7.2008

Berlin. Fiir seine Expansion nach
Osteuropa hat der Berliner Mehr-
markenhandler Koch eine aufler-
gewohnliche Form der Finanzie-
rung gefunden: Uber eigene An-
leihen, sogenannte Mini-Bonds,
will er den Markteintritt in Polen
finanzieren. Anleger kaufen An-
teile im Nennwert von 1oo Euro,
ohne damit ein Mitspracherecht
zu erhalten., Geschiftsfithrer Tho
mas Koch greift zu dieser seltenen
Variante der Autohaus-Finanzie-
rung, weil die Zusammenarbeit
mit Banken fir Mittelstindler im-
mer schwieriger wird.

Koch will damit rs Millionen
Euro fiir das weitere Wachstum
seines Autohauses akquirieren.
Dazu hat er seine Koch-Gruppe im
vergangenen Jahr in eine Aktien-
gesellschaft umgewandelt und
ein Wertpapierprospekt erstellt.
150.000 Anteilscheine im Nenn-
werl von roo Euro werden nun
ausgegeben und iiber ein Wert-
papierhandelshaus an die Anle-
ger vertrieben. Diese erhalten auf
die Mini-Bonds jahrlich neun Pro-
zent Zinsen,

Der Berliner Mehrmarkenhind-
ler schatzt diese Variante glinsti-
ger ein, als die Expansion {iber ein
Geldhaus zu finanzieren. ,Viele
Autohduser kdmpfen bei ihrer

Hausbank um die Beibehaltung
der Kontokorrentlinien", weifs
Unternehmer Koch aus Gespri-
chen mit Branchenkollegen.

Erfolgreicher Start

Fur die Finanzierung arbeitet
Koch mit der Sozietit Bormann,
Demant & Partner zusam-
men, Michael Bor-
mann, Chef der Sozie-
tat, ist mit dem Start
der Mini-Bonds aufierst
zufrieden: ,Innerhalb
von drei Monaten ha-
ben die Anleger rund
6,3 Millionen Euro
gezeichnet, Das be-
weist, dass mittel-
standische Unterneh-
men als Kapitalanla-
ge einen guten Ruf
haben,”

In 21 Koch-Filialen
verkaufen derzeit rund 300
Mitarbeiter die Marken Mazda,
Volvo, Citroén und Skoda. Den
Markteintritt in Polen plant Koch
mit Mazda, Im Nachbarland ist
der japanische Autobauer noch
stark unterreprasentiert, Mazda
hat im vergangenen Jahr gerade
einmal 3000 Fahrzeuge in Polen
verkauft. Ausgeprdgte Vertriebs-
und Handlerstrukturen gibt es
bislang kaum. Da der polnische
Markt ein jahrliches Wachstum

Thomas Koch: Er will auf dem
polnischen Markt Fu® fassen,

von rund zwei Prozent bietet,
plant nun auch Mazda einen star-
keren Auftritt zwischen Krakau
und Danzig. Diese Chance mochte
Koch nutzen: Hier wollen wir als

mittelstandischer Vertragspartner
in die Poleposition."

Fiir den Autohaus-Chef ist das
frische Kapital aus den ausgegebe
nen Inhaberschuldverschreibun-
gen der Startschuss, seine Expan-
sion nach Polen detailliert zu
planen. Zwar zog sich die Prifung
des Wertpapierprospekts durch

die BaFin infolge der deut-
schen Bankenkrisen lin-
ger hin als geplant, den-
noch sieht Koch die Fi-
nanzierung seines Markt-
eintritts im Nachbarland
positiv: Fiir uns er-
hohen sich die Chan-
cen, aus dem einge-
setzten Kapital den
grofitmoglichen Profit
zu schlagen.”

Die Mittel aus den

Mini-Bonds kann Koch
frei verwenden, die Kdu-
fer der Anteilsscheine
haben laut Sozietdts-Chef
Bormann beim operativen Ge-
schift keine Mitsprache.

Koch hat sich mit den Mini-
Bonds Luft verschafft, um sich
wieder um das eigentliche Kernge-
schift kiimmern zu konnen: ,Ich
muss jetzt meine Zeit nicht mehr
mit der Einholung von Geld ver-
bringen, 7o Prozent der Arbeits-
zeit geht bei den meisten Kollegen
in der Branche fiirs Liquiditdtsma-
nagement drauf*, sagt Koch.
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1a Autoservice
startet mit ELN
Fahrzeughandel

Miinchen. Die rund 1600 Betriebe
des Werkstattkonzepts 1a Auto-
service in Deutschland und Oster-
reich kdnnen kiinftig auch in den
Handel mit neuen und gebrauch-
ten Fahrzeugen einsteigen. Dazu
erweitert Centro, ein Gemein-
schaftsunternehmen der Bosch-
Vertragsgrofhidndler, seinen 1a
Autoservice um ein Autohan-
delsmodul. Als Kooperationspart-
ner dient die Einkaufshorse ELN,
die bislang von rund 600 Wieder-
verkdufern genutzt wird — meist
von Werkstitten sowie kleineren
und mittelgrofien Autohiusern.
1a Autoservice-Betriebe, die sich
bei ELN anmelden, kénnen iiber
die Handelshorse neue und ge-
brauchte Wagen bis zum Alter
von fiinf Jahren kaufen. Angebo-
ten werden die Fahrzeuge von der-
zeit rund 40 Grofhindlern, deren
Seripsitit vom Borsenbetreiber
tiberwacht wird.

Der Fahrzeughandel soll fiir die
Borsennutzer moglichst einfach
sein. Sie konnen festlegen, mit
welchem Preisaufschlag  Autos
aus der ELN-Borse direkt in ihre
eigene Internetseite eingepflegt
werden. Auf nahezu 30.000 An-
gebote haben sie dabei Zugriff,
darunter etwa ro.coo kurzfristig
verfiighare Lagerfahrzeuge und
rund 20.000 Bestellfahrzeuge, die
vom Kunden konfiguriert werden
konnen. Matthias Karpstein



